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Fachworkshop im Rahmen des Projektes „green companies“ 

 

Spezifische Kommunikations- und Verkaufssituation bei Messeauftritten 

und beim Verkauf auf Märkten  

 

 

Datum:  8. August 2012 

Zeitrahmen: 9.30 Uhr – 16.30 Uhr  

Ort:   STIC, Garzauer Chaussee 1 a, 15344 Strausberg, 

   in dem neuen Gebäude, T.P. 6 

   „Meeting“-Raum, I. OG 

Referent:  Jens Korz („the coach“, Berlin)  

 

Inhalt:  Gesprächseröffnung (der erste Eindruck, small talk Einstieg, 

small talk Regeln, Rapportaufbau) 

Eigene Vorstellung (Übung: Erarbeitung des Elevator Pitches; 

Gruppenarbeit: Verkaufen ohne zu Verkaufen)  

Vom „Sie“ zu „Wir“ (Erarbeitung einer Bedarfsanalyse zur 

Angebotserstellung) 
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Sehr geehrte Damen und Herren, 

 

wir freuen uns sehr, Sie zu unserem nächsten Fachworkshop im Rahmen des 

Projektes „green companies“ einladen zu dürfen.  

 

Bei diesem Fachworkshop handelt es sich um ein Kommunikations- und 

Verkaufstraining, speziell für Vertreter der grünen Branchen. Das Training soll Sie in 

die Lage versetzen in der Öffentlichkeit (auf Messen, regionalen und überregionalen 

Märkten) mit potenziellen Kunden in Kontakt zu treten und eine evtl. Bedarfsanalyse 

zu erstellen, so dass ein Angebot daraus folgen kann.  

 

Während des Fachworkshops werden Grundlagen für gute Kommunikation 

vermittelt.  Die darauf folgenden Übungen zu Kontaktanbahnung lassen Sie Ihr 

Verhalten in solchen besonderen Situationen zu trainieren. Durch qualifiziertes 

Feedback können unmittelbar danach erste Reflexionen angeregt und besprochen 

werden. Im zweiten Teil werden Sie sich mittels des „Elevator pitches“ vorstellen und 

eine kurze Analyse durchführen können.  

 

Anmeldung und weitere Informationen:  

Dr. Monika Jaschinska, Projektleiterin, Tel. 03341-335218,  

m.jaschinska@green-companies.de  

mailto:m.jaschinska@green-companies.de

